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Introduzione

Parlando con molte persone ai nostri eventi,

abbiamo potuto rilevare che diverse aziende non hanno
ancora deciso a quale soluzione o percorso di
modernizzazione ajffidarst, per paura di fare una scelta
sbhagliata: sorgenti, skills, obiettivi, investimento... sono solo
alcune delle variabili che guidano la decisione.

Grazie alla nostra esperienza e alla storia degli eventi di
Fag400, in cui si e parlato molto delle diverse alternative di
modernizzazione, abbiamo conosciuto bene il mercato a
cui ci rivolgiamo, sia dal punto di vista dei Clienti che degli
operatori specializzati.




Introduzione

Incontrando gli operatori che propongono soluzioni di
Innovazione e modernizzazione, abbiamo cercato di capire
punti di forza, esperienze e target delle diverse soluzioni:
abbiamo creato cost un servizio di supporto alla "software
selection delle soluzioni di innovazione e modernizzazione",

Ci vogliamo porre tra le richieste e le esigenze che ci arrivano
dai clienti e sostenere le ditferenti strategie e approcci al
tema della modernizzazione proposte da chi crea e rivende le
soluzioni sul mercato:;

Stiamo gia aiutando diversi clienti a compiere una scelta
corretta: il nostro impegno sara quello di portare fino in
fondo il loro cammino di modernizzazione.




Missione e Strategia

Facilitare il processo di innovazione e modernizzazione
delle applicazioni IBM 1.

Un'idea inedita, un nuovo canale di marketing attraverso la
Community di Fag400.

Un servizio gratuito per le societa che richiedono a
Fag400 un supporto nella selezione di un percorso e di
una soluzione in linea con le proprie esigenze.

Intercettare la domanda di innovazione /
modernizzazione e indirizzarla verso i percorsi e le

soluzioni piu idonee.

Vendere attraverso la Community: i suoi membri si sentono
piu liberi di confrontarsi con gli influencer di mercato.



Valore per il mercato

Un interlocutore unico e Esperienza sul campo
“super-partes” dei soci di Faq400

Conoscenza degli Facilitare le relazioni e
operatori le attivita di pre-vendita




Valore per i produttori

Ottimizzare, incanalare e Contattare 'intero
aumentare le opportunita target potenziale

Puntare Ogni Partner continua
sull’autorevolezza con la sua strategia di
e reputazione di Faq400 marketing




Attivita

Fag400 si occupa del marketing per trovare interessati,
facendo attivita tramite Social, Newsletter, Webinar,
Seminari, Eventi.

Ogni Partner fornisce il materiale di supporto in tutte le
forme disponibili (brochure, video, ecc.).



Attivita

La certificazione della “Innovation Solution Selection”
avviene con la compilazione del Form di richiesta sul sito
Fag400.com o il contatto diretto con il potenziale Cliente.

Fag400 mandera il Form di richiesta al Partner che verra
coinvolto nella “Innovation Solution Selection”.

Fag400 si interfaccera con il reparto tecnico /
commerciale del Partner per la preparazione della demo /
prova e la gestione della trattativa.



Procedura

e Fag400 promuove l'iniziativa e raccoglie gli interessati;

e Fag400 contatta il nominativo potenziale e comincia
attivita di ascolto e analisi delle Sue esigenze;

e Al termine dell’attivita di “ingaggio”, Fag400 segnala
l'opportunita ai Partner da coinvolgere.

e Si passa cosi eventualmente alla fase di PRE-VENDITA.



| Prodotti coinvolti

[ Prodotti e i Distributori che abbiamo prescelto e che
considereremo nella Solution Selection sono leader di mercato
in Italia e anche all'estero:

e Presto & Web Smart di Fresche Solutions con BCD Italia,

e iNow di Arcad Software con WSS Italia,

e Profound Ul & Profound.js di Profound Logic con iVolution,
e Touch400 & Puro di Prodigyt,

e Webgate400 & Power-b con EDM /VGSoft.



Contatti

Faq400 srl
Via Manzoni, 37 - 20900 Monza

Sede Operativa.
Via Roma, 13/E - 23022 Chiavenna (SO)
Telefono: +39 02 83595380

Email Address

roberto.depedrini@fag400.com
guglielmo.maffeis@taq400.com

Phone Number

De Pedrini - +39 329 2187747
Matftfeis - +39 348 1568632



